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Ⅰ. 문제점 (Problem)

 국내 1인용 수상 레저기구 실태

 수입제품에 의존한 대중성 난조

-고가의 가격대비 성능 및 서비스 품질 저하

 파도 없는 비수기 서핑을 대체할 인프라 부족

-내수면(강, 호수), 해수면(바다)에서의 제한적인 환경조건과 수상레저기구의 다양성 부족

 국내 해양스포츠 산업의 외면적 시장 판단으로 국내 경쟁사 부재

파도를 타거나, 노를
져 어서 이용

돛이나 별도의 동력원이 필요 자체동력을 이용

⋅서핑
⋅SUP서핑(패들)
⋅카약 서핑
⋅포일 서핑

⋅윈드서핑
⋅윙 서핑
⋅수상스키
⋅카이트 서핑
⋅웨이크 서핑

⋅제트 서프(내연기관)
⋅제트 스키(내연기관)
⋅전동 서핑(전기모터)

⋅파도에 의존
⋅체력 안배의 중요성
⋅신제품 부재

⋅동력 보트로 끌어 줘야함
⋅윙(연), 패러글라이딩 부재
료 필요
⋅고난도 기술 필요

⋅내연기관 규제강화에 따른
경쟁력 약화
⋅1000~3000만원수준의
고가 수입품
⋅국산 제품 및 제조사無.
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Ⅱ. 솔루션 및 핵심 경쟁력 (Solution)

 국내 수상 전동모빌리티 『전동 서핑』 인프라 개발의 필요성 부각

⑴ 퍼스널 모빌리티 시장중 『전동 킥보드』 시장 대비 『전동 서핑』 시장 경쟁사 부재

⑵ 탄소저감에 따른 친환경 수상 전동모빌리티 개발로 공공기관의 관심도 높아짐

⑶ 지식재산권 획득을 통한 경쟁력 확보

 수상 전동모빌리티를 이용한 다양한 영업 전략 공략가능

⑴ 레저.교육.구조(감시)등 분야 활용 가능

⑵ 전동서핑보드 거점마련을 통한 브랜드 홍보 체험샵 운영

⑶ 지역 자원과 연계한 창의적인 비즈니스 아이디어로 소멸 위기 극복 지역 활력 조성

⑷ 국내 및 해외 수상레저사업 마켓별 시장 공략

 MZ세대 라이프스타일을 반영한 차별화 제시

⑴ 서핑 트렌드와 연계한 서핑 틈세시장 공략

⑵ 최신 라이프 스타일 반영 맞춤형 디자인 제공

⑶ 소유에서 공유로 공유 모빌리티 플랫폼 쉐어 운영

⑷ 에디션(edition)·한정판(limited)·특별판(special) 등으로 표기되는 ‘한정판 제품’이 소비

자의 관심과 소비 욕구를 자극 iSurf-Air 이미지
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Ⅲ. 사업화 전략 (Value-up)

1. 목표 시장 1백만명
2021년 추정, 전국 서핑 시장 규모

45만명
2021년 추청, 강원 양양 서핑 시장 규모

목표 / 70억원
양산 후 2년이내 목표달성
(2000대×350만원)
※공유 플랫폼 사업 실적 별도
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Ⅲ. 사업화 전략 (Value-up)

2. 경쟁사 분석

제품 iSurf-Air (당사 개발중) MERTEK MAKO

제조국/공급 • 대한민국/(주)이그컴퍼니 • 홍콩/수입대행업체 • 영국/수입대행업체

가격 • 약 350만원 수준(옵션별도) • 800만원(옵션별도) • 1650만원 이상(옵션별도)

출력방식 • 1500W BLDC 워터젯 모터 • 1200W 워터젯 전기모터 • 2행정 엔진 90cc(6마력)

주요성능

• 이중공간지 에어매트
• 48v리튬이온 배터리(국산셀)
• 무선 리모컨
• 무게 18kg초과 (배터리포함)

• 이중공간지 에어매트
• 48v 리튬이온 배터리(중국산셀)
• 무선 리모컨
• 무게 27kg(배터리포함)

• FRP 탄소섬유
• 홉합유(휘발류+오일)
• 유선리모컨
• 무게 20kg(연료제외)

사
업
화
전
략

지식재산권

• 상표권 출원 완료(22년5월)
• 특허권 출원 접수(23년3월)
• 디자인 출원 예정(23년7월)

• 없음
• 없음
• 디자인 특허

제한/안전
• 자격제한 없음
• 리쉬코드 착용(발목)

• 자격제한 없음
• 리쉬코드 작용(발목)

• 동력조정면허 필수
• 수상용 헬멧, 구명조끼 착용 필수

A/S
• 국내 약 7일소요(대체품 지원)
• 무상 1년

• 해외 약 30일 소요
• 무상 6개월

• 해외 30일 이상 소요
• 무상 1년

성능개선

• KC인증 및 하자 보증
• 외형 디자인 변경
• BLDC모터 출력 개선

• 인증확인 안됨
• 회전자 파손(유상수리)
• 브러쉬리스모터 출력 저하

• 비교조건 없음
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Ⅲ. 사업화 전략 (Value-up)

3. 사업화 계획

 수상 전동 모빌리티 iSurf-Air(아이서프에어) 시제품 제작 및 양산

⑴ 경쟁사 부재로 독과점 시장 운영이 가능

⑵ 시제품 개발 후 양산까지 단기간내 수익 실현 가능

⑶ 협업을 통한 공동 개발 및 공동이익 창출

⑷ 향후 신제품 개발을 위한 지역내 클러스터 육성

 친환경·모빌리티 iSurf-Air(아이서프에어) 판매 전략

⑴ 마켓별 브랜드 홍보를 통한 사전주문 예약 제작

⑵ 거점확보(체험샵) 운영과 제품 전시.판매

⑶ 동남아 지역의 기존 수상레포츠(스노클링, 카약등) 사업자 유치 전략

 지역 상공인과의 비즈니스 실현 및 확장 트렌드로 ‘협업’

!공유플랫폼에 기반한 경제성 극대화

-거래형 : 구매 관계가 지속되면서 협력

-플랫폼형 : 공급자와 수요자를 연결할 수 있는 기획

-협회형 : 사업의 확산을 위해 공공기관의 중간지원
iSurf-Air 이미지



8

Ⅲ. 사업화 전략 (Value-up)

4. 매출 계획 목표

구분 2023년 2024년 2025년 산출근거

판매
수량 50 1,000 1,000 ◌ 1대기준 소비자 판매가 3,500천원

◌ 판매방식:온라인판매+가맹점판매+홈쇼핑판매+거점(현장)판매
※ 가맹점 판매분 제외.매출 175,000 3,500,000 3,500,000 

가맹점 모집
(사업자)

개소 2 20 40 ◌ 가맹점(10대) : 가맹비 25,000천원, 가맹수수료 20%, 판매수수료 12%
-월 평균 영업일수:16일(주중 11일, 주말 5일) 
-월 예상매출 12,075천원*6개월
-가맹점 년 예상매출 72,450천원(수수료 14,490천원)
-주중 일 평균 예상매출 15회*35천원=525천원
-주말 일 평균 예상매출 30회*42천원=1,260천원
※ 년중 영업기간 5월~11월(태풍등 기상이변 기간 포함)

가맹비 50,000 500,000 1,000,000 
가맹수수료(20%) 7,245 289,800 579,600 
판매 수수료(17%) - - -

매출 57,245 789,800 1,579,600 

임대
(공공기관)

개소 1 4 7
◌ 개소당 약 5대 배치 1대기준 월 650천원

(2022년 교육청外공공기관 시승행사 1대기준 월 715천원)
◌ 기관별 계약조건 차등적용 : 소방구조대(년), 수상레포츠센터(년), 교육청(6개

월), 해수욕장(3개월)

수량 5 20 35
임대료 9,750 78,000 136,500 
매출 9,750 78,000 136,500 

거점수익
(직영샵)

개소 - - - ◌ 강원 동해안(속초, 양양, 강릉) 지역중 1곳 거점 확보
-제품 전시. 판매. 체험샵 및 카페운영
◌ 정부 소비.관광증진을 위한 지원금 대책 발표 계획등 국내 관광산업 활성화 기대
◌ 속초, 양양지역 대형리조트 및 교통망 등 관광 산업 개발 부각(제2의 부산)

-동서고속철도, 동해북부선, 양양 국제공항, 속초항 국제 여객터미널

매출 - - -
F&B - - -
매출 - - -

매출 합계 241,995 4,367,800 5,216,100 

◌ 국내 영업망 구축 후 2년내 해외(동남아)지역 가맹점 모집 등 판로개척

(단위:천원)
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Ⅲ. 사업화 전략 (Value-up)

5. 투자유치 계획
1) 필요자금 분석

※ 개발비 총액은 계약상황에 따라 변경 될 수 있음.

비목시설 산출근거 결과물
금액

비고
합계 착수금 중도금 잔금

시제품
oem제작

모터개발
2.8kw, 48.1V, 58.2A 모터 및 드라이

버 제작
102,000 20,400 40,800 40,800 인증비 포함

금형개발 MOTOR PART 금형 145,315 29,063 58,126 58,126

리튬이온 배터리 48v 리튬이온 배터리, 금형 및 인증 포함 30,000 9,000 21,000

이중 공간지 보드 이중 공간지 보드 제작 15,000 3,000 12,000 강원창조경제혁신센터

설계 MERTEK copy 기구설계 10,000 1,000 9,000

마케팅
거점 시승.렌탈샵, 전시, café운영 12,000 12,000

공공기관 유휴시설 활
용 제안

홈페이지 제품소개, 판매, 결재, 가맹점안내外. 5,000 500 4,500

프로모션 광고홍보, 행사 10,000 10,000

합계 314,800 74,963 98,926 155,426

(단위:천원, vat별도)
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Ⅲ. 사업화 전략 (Value-up)

2) 진행 계획

3) 기대 효과

⑴ MERTEK제품의 기능 및 디자인 변경을 통해 설계비용 등 개발비 절감.

-안전관리대상 전기용품 관련 규범 확인.(국민신문고 질의:한국산업기술시험원 인증산업본부 인증심사세터 접수번호:2AA-2207-0176034)

⑵ 국내 경쟁사 부재로 독과점 시장 운영이 가능하며, 시제품 개발 후 양산까지 단기간내 수익 실현 가능.

⑶ 국내 및 해외 공유 플렛폼 가맹점모집, 기관 협약등을 통해 브랜드 홍보 ☞ ㈜이그컴퍼니 기업 이미지 부각 ☞ 기업 M&A 실현!

2023.6

⋅업체선정
-모터(금형포함),
보드, 설계

2023.9

⋅시세품 제작
2set
⋅홈페이지제작

10

월

2023.10

⋅제품 평가 및 보완
3set
⋅금형품 개발

2023.12

⋅샘플 납품 및 시험
5set
⋅신뢰성.인증 시험

2024.4

⋅양산

2023.7

⋅계약체결
-모터(금형포함),
보드, 설계
⋅업체선정
-배터리

2023.8

⋅계약체결
-배터리
-홈페이지

09

월
08

월
07

월
06

월
11

월
12

월
04

월

2023.11 2024.1~3

⋅온라인 사전예약
⋅가맹점 모집
⋅제품 홍보

1~3

월

⋅거점 확보
⋅시승.전시
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Ⅲ. 사업화 전략 (Value-up)

6. 국내시장 진출 전략(home market)

 국내개발 첫 전동서핑보드 판매 및 프랜차이즈 사업 개시

 국내 수상레저기구 첫 공유 플랫폼 사업 시작

(1) 공유경제의 전망

-세계 대비 우리나라의 공유경제 시장은 작은 편입니다. 특히 수상레저기구의 공유시장 전무한

상황입니다. 우리나라 공유시장의 20~30대 젊은 층의 참여도가 55%, 40대 이상의 관심도가 64.7%로

향후 공유경제 전망은 밝아 보입니다. 코로나 이후 오히려 새롭고 더 기발한

공유경제가 탄생할 것입니다.

(2) 빠르게 성장하는 공유시장!

- 서핑과 연계한 전동서핑보드 iSurf-Air(아이서프에어)를 이용한 시장 진입

-수상레저기구 신규 또는 기존 사업자 공유 사업자 유치
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Ⅲ. 사업화 전략 (Value-up)

7. 해외시장 진출 전략(overseas market)

 전동 수상 모빌리티 시장은 아직 걸음마 단계로 미래 고부가 산업

⑴동남아 여행지 수상레포츠 인프라 부재로 신 시장조성 가능

-진보한 해외 여행상품 기획을 통한 여행관련 사업 활성화 기여

-국내.외 여행사 수상레포츠 PKG상품 기획

-동남아 해안지역의 자연환경(파도없는)조건이 국내 보다 양호함.

⑵해외법인 설립

-공유 모빌리티 해외 가맹점 모집 → 가맹점 수입(판매 및 렌탈 수수료)

-국가별 선호 제품 기획 제작
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Ⅳ. 팀 소개 (Team)

1. 팀 소개
1) 대표자 이력

(성명
/직함)

경력사항

연도 기관 명 직위 전공/근무 부서

2022.9~현재 ㈜이그컴퍼니 대표 경영관리

2020.12~2023.4 ㈜리건종합건설 부장 경영기획팀

2018.6~현재 머텍(MERTEK) 대표 수상레저업

2004.4~2018.4 ㈜대명레저산업 차장 스포츠사업부

1999.3~2004.3 삼성물산㈜ 주임 고객만족팀

기타사항

⋅2018.6 전동서핑보드 머텍(mertek) 독점 수입
⋅2018.6 머텍(mertk) 사업자 개설
⋅2019.4 국내 최초 전동서핑보드 온.오프라인 렌탈 서비스 개시
⋅2020.12 JTBC 갬성캠핑 출연-전동서핑보드 강습 및 시연
⋅2022.3 TV CHOSUN 스페샬 프로젝트 출연-전동서핑보드 강습 및 시연
⋅2022.5 iSurf-Air(아이서프에어) 상표권 출원
⋅2022.6 강원창조경제혁신센터 소멸위기지역 로컬벤처 예비창업가 선정
⋅2022.9 (주)이그컴퍼니 법인설립
⋅2023.3 강원창조경제혁신센터 소멸위기지역 로컬벤처 예비창업가 선정
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Ⅳ. 팀 소개 (Team)

1. 팀 소개
2) 핵심인력 계획

(성명
/직함)

조건

업체명 설립일 대표 종목 보유기술

㈜모터넷 인터내셔날 1999.11.04 임태빈 전동기및 발전기 제조업
AC모터, BLDC모터, DC모터, 스테핑모터, 

기어헤드 소형 정밀 모터

디아이보트 2019.02.18 김동인 기타선박건조업 고무보트제작

㈜유원 2001.12.17 이성우 기타 반도체소자 제조업 전자부품용 사출품의 설계,개발,생산

준비중 배터리제조업 퍼스널모빌리티 리튬이온배터리 제작

기타사항

⋅제조사별 현장 실사 및 견적을 통해 선정.
⋅모터 제원 확정 후 배터리 제조사 선정 계획.(2022년 국내 배터리 제조사 견적 및 현장 실사)
- 볼턴(VOLTON), ㈜코벳
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2. 주주 및旣투자 현황

주주명 주식종류 소유주식수 금액(원) 지분율(%) 구분 국적

전승택 보통주 10,000 10,000 100 창업자 대한민국

합계 1,000주 10,000 100 주당 액면가 : 1,000원

Ⅳ. 팀 소개 (Team)

(기준일 2023.06.07)

투자자명 투자종류 금액(원) 구분 등기 일자 비고

- - - - - -

○ 주주 구성

○旣투자 현황
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Ⅳ. 팀 소개 (Team)

⋅22.05.24 iSurf-Air(아이서프에어) 상표권출원(등록번호 40-2022-034516-0)

⋅22.06.25 강원창조경제혁신센터 소멸위기지역 로컬벤처 예비창업가 선정

⋅23.02.22 강원창조경제혁신센터 소멸위기지역 로컬벤처 예비창업가 선정

⋅23.03.27 전동서핑보드 특허출원(출원번호 10-2023-0041565)

3. 연혁 및 기타사항
○ 주요 연혁

○ 기타

비즈니스 플랫폼, 수상 전동모빌리티 개발은 탄소저감을 통한 환경 개선 및 라이프스타일 거점 조성, 지역공동체 자립 기반 구축 등의 사업에서 범용으로 추

진하고 창업인 육성 및 지역자원 홍보 그리고 점포 입점 지원과 기존 점포에 영업활성화를 위한 미래 지향적인 매우 좋은 내용의 사업입니다.
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Ⅳ. 팀 소개 (Team)

4. 기타사항
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Ⅳ. 팀 소개 (Team)

4. 기타사항
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Ⅳ. 팀 소개 (Team)

4. 기타사항 (전동서핑보드 특허권 출원 23.3월 접수 완료)
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Ⅳ. 팀 소개 (Team)

4. iSurf-Air SPEC (※ 정보유출 방지를 위해 최소 정보만 제공)



THANK YOU

주식회사 이그컴퍼니
I Geu company Inc.
CEO 전승택
[25006] 16-27, Mulgap-gil, Ganghyeon-myeon, Yangyang-gun, 
Gangwon-do, Republic of Korea
Mobile. +82-10-8797-5250 E_mail. 11kingdom@naver.com


